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Mit Wirkung zum 1. Juli 2010 wurde auch in der Dehoust-Firmen-

struktur das nachvollzogen, was im Markt schon seit einigen

Jahren erkennbar war; Die Aktivitaten aller Standorte werden in

einer Gesellschaft gebiindelt.

Die Marke GEP fiir die Regen-
und Grauwassernutzung wird
weiter gepflegt und bleibt somit
im Markt erhalten. Dehoust er-
hofft sich durch diese MaRnah-
me mehr Durchschlagskraft im
dreistufigen Vertriebsweg. So
ist die Dehoust Gruppe natiirlich
weiterhin Handwerkermarken-
partner und tritt mit einem ein-
heitlichen Erscheinungsbild bei
Planern, Installateuren und dem
GroRhandel auf. Mehr hierzu
auch im Interview mit Wolfgang
Dehoust (s. Interview).

Dehoust ist mit vier Stiitzpunk-
ten in Deutschland prasent. So-
mit sei die Marktnahe immer ge-
geben. Zusatzlich gibt es 14

Handelsvertretungen in Deutsch-
land und Osterreich.

Die Umstrukturierung bei De-
houst, die sich durch das Aus-
scheiden von Werner Woelk als ge-
sellschaftlicher Geschaftsfiihrer
im Werk Nienburg ergeben hat, ist
damit abgeschlossen. ,Die Anteile
der gesamten Dehoust Gruppe ka-
men so wieder in der Hand der Fa-
milie und wir konnten geplante
Strukturveranderungen vorneh-
men.” so Wolfgang Dehoust an-
ldsslich eines Pressegespraches.
Die Gruppe teilt sich seit 1. Juli
2010 in eine Dehoust Verwaltungs
GmbH mit Sitz in Leimen und eine
Dehoust GmbH, die das operati-
ve Geschaft betreibt.

Die Zusammenfassung aller Markt-
aktivitaten in einer Firma bringt
natiirlich auch organisatorische
Vorteile - sowohl fiir Dehoust als
auch fiir die Kunden. Es gibt zu-
kiinftig nur noch ein Kreditoren-
konto und nur noch einen An-
sprechpartner. Deutschland kann
von vier Standorten aus betreut
werden. Die Aktivititen werden
noch weiter zusammengefasst.
Fiir Dehoust stehen nach der er-
folgreichen Einfithrung des Si-
cherheitszubehdrs DE-A-01 wei-
tere Projekte auf dem Plan, so

Das Angebot von Dehoust fiir das
Haus umfasst neben Behiltern auch
Systemtechnik rund um die Regen-
und Grauwasserthematik

zum Beispiel die Weiterentwick-
lung von unter- und oberirdischen
Heizungspufferspeichern und War-
metanks und die Grauwassernut-
zung, die nach Meinung von De-
houst aus einem Schattendasein
heraus gefiihrt werden kann,
wenn die Preiswiirdigkeit der
Produkte bei entsprechend hoher
Qualitat gewahrleistet wird.

Die Geschichte von Dehoust beginnt im Jahr 1958, als Herbert
und Ilse Dehoust die Mila Metallindustrie iibernommen und die
Produktion auf Heizdltanks umgestellt haben. Bereits 1961 pro-
duzierte man in Nienburg - dieses Werk existiert bis heute. Die
Kunststoff-Ara begann bei Dehoust mit GFK Batterietanks und
wurde fortgesetzt durch Heizoltanks und Lagerbehilter aus Po-
lyethylen, die man seit 1972 auf GroRblasanlagen in Leimen her-
stellt. Heute hat Dehoust vier Standorte in Leimen, Nienburg,
Heidenau und Eitorf. In Leimen ist die Kunststoffproduktion kon-
zentriert mit dem Schwerpunkt Blasformverfahren fiir Behalter

RAS: Nach der Neuordnung des
Unternehmens - wie geht es
mit der Marke GEP weiter?

Dehoust: Weder die bewdhrten
Produkte von GEP noch die
Marke GEP werden vom Markt
verschwinden. Wir sehen auch
in Zukunft einen starken Markt
fiir die Regen- und Grauwas-

Wolfgang Dehoust
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aus Polyethylen (HD-PE) fiir die verschiedensten Anwen-
dungszwecke; in Nienburg und Heidenau Lager- und Druckbe-
halter aus Stahl und Edelstahl und Eitorf Regen- und Grau-
wassernutzung. Der SHK Markt macht ca. 50% des Gesamtum-
satzes aus und hier lohnt es sich die Aktivitdten auf allen Stu-
fen des dreistufigen Vertriebsweges zu biindeln. Eindrucksvoll
wird das heute durch den Dehoust Planungsordner demonstriert,
in dem auf iibersichtliche Weise das Gesamtangebot von Dehoust
im Behalterbau und der Regen- und Grauwassernutzung kom-

plett dargestellt ist.

sernutzung - auch im Profibe-
reich. Wir setzen hier mit in-
novativen, hochwertigen Pro-
dukten weiterhin auf die Zu-
sammenarbeit mit den Fach-
leuten im Haustechnikbereich.
Wir setzen nicht auf kurzfristi-
ge Erfolge durch Billigprodukte,
sondern sehen die Regenwas-
sernutzung als Teil der Haus-
technik. Das unterstreichen wir
auch durch unsere Partner-

schaften im dreistufigen Ver-
triebsweqg.

Unsere Techniker arbeiten kon-
tinuierlich an Verbesserungen, so
wurden z. B. unsere grofien Re-
genmanager C-Class mit selbst-
ansaugenden Pumpen und einer
SPS Steuerung ausgestattet, die
auch eine Ferniiberwachung der
Anlage erlaubt. Hier ergédnzen
sich ideal die Entwicklungen der
Regen- und Grauwasseranlagen



RAS: Wir haben doch in Deutsch-
land keine Wasserknappheit!

Dehoust: Dies kann richtig sein,
ist allerdings regional in
Deutschland sehr unterschied-
lich. Trotz allem gibt es uns nicht
das Recht, mit den Ressourcen
groRziigig umzugehen. Die in-
tensive Nutzung unserer Grund-
wasserreserven findet seit ma-
ximal 200 Jahren statt. Dies ist
im Bestehen der Erde sicherlich
weniger als eine Millisekunde und
trotzdem haben wir die Grund-
wasserspiegel schon drastisch
abgesenkt. Deshalb meinen wir,
dass sinnvoller Umgang mit al-
len Ressourcen ein Gebot der
Stunde ist. Gerade in diesem Zu-
sammenhang sehen wir auch
die Nutzung von Grauwasser,
was eine ideale Ergdnzung der
Regenwassernutzung sein kann.
Grauwasser, das heiRt Abwasser
aus Bad und Dusche, fallt kon-
tinuierlich an und kann deshalb
auch kontinuierlich aufbereitet
und genutzt werden.

RAS: Hier sind doch die Markte
sicherlich in den ,Trockenge-
bieten” dieser Erde.

Dehoust: Das ist sicherlich nicht
falsch, aber auch hier in unseren
Breiten sollte man so weit wie
mdglich Wasser mehrmals be-
nutzen. Dies ist hygienisch un-
bedenklich mit Grauwasseranla-
gen auch in Deutschland mdg-
lich. Die Wirtschaftlichkeitsbe-
rechnungen unterstiitzen uns
dabei. Wir liegen bei Amortisa-
tionszeiten von fiinf bis acht
Jahren.

RAS: Sie setzen auch bei diesen
Produkten voll auf den dreistu-
figen Vertriebsweg. Haben Sie
auch im klassischen Bereich von
Dehoust Behélterbau neue Ent-
wicklungen?

Dehoust: Klar es bleibt bei
dem dreistufigen Vertriebsweg.
Unter anderem sind wir auch
~Handwerkermarkenpartner” und

wir bieten unserem Kunden L&-
sungen zum Beispiel auch fiir
die Energiespeicherung an. Ein
Heizoltank ist sicherlich der ef-
fizienteste Energiespeicher,
denn bei 1.000 | Heizdl spei-
chern Sie 10.000 Kwh, bei 1.000
L Wasser maximal 90 Kwh. Aber
gerade im Bezug auf alternati-
ve Energien sind Warmespeicher
dringend notwendig, um das
kurzfristige Auseinander fah-
ren von Angebot und Nachfrage
zu {iberbriicken. Wir haben hier-
zu zum Beispiel einen unterir-
dischen Warmetank entwickelt,
der mit Heizungspufferspei-
chern im Vorgarten vergraben
werden kann bis zu einem Vo-
lumen bis 14.000 | Wasser. Fiir
GroRobjekte bieten wir unter-
und oberirdische Speicher an,
fiir drei und sechs bar Be-
triebsdrucks, von 10 bis 100 m3
und mehr.

Kompakt auf kleinstem Raum ist hier
die Technik und der Behilter fiir
recyceltes Wasser untergebracht

RAS: Sie stecken sicher weiterhin
voller Ideen. Vor dem Hinter-
grund der Veranderungen - wel-
che Neuigkeiten sind denn aus
Leimen z. B. zur ISH zu erwarten?

Dehoust: Natiirlich prasentieren
wir auf der ISH unser Gesamtan-
gebot, sowohl fiir den inlandi-
schen als auch fiir den auslandi-
schen Markt. Neben unserem Si-
cherheitszubehér DE-A-01 mit
den doppelwandigen Sicherheits-
tanks PE-Kombi und TrioSafe sind
sicherlich auch Heizungspuffer-
speicher und Warmetanks, sowie
neue Produkte fiir Regen- und
Grauwassernutzung zu sehen.

RAS: Vielen Dank fiir dieses Ge-
sprach.

Mit iiber 200 teilnehmenden
Heizungsfachleuten und Pla-
nungsingenieuren aus dem
Bundesgebiet stieRen die
Weishaupt-Fachtagungen
~Warmepumpe und Effi-
zienztechnik” auf groRe Re-
sonanz. Der Heiztechnik-
spezialist Weishaupt hatte
dazu im Juni 2010 zu ins-
gesamt drei Veranstaltungen
in die firmenzentrale nach
Schwendi eingeladen. Fir-
menchef Dipl.-Ing. Siegfried
Weishaupt erlduterte in sei-
ner BegriiRungsrede den
Teilnehmern, wie sich in
den letzten Jahren das Un-
ternehmen von Brennerspe-
zialisten zum Heizsystem-
spezialisten entwickelt hat.
Insbesondere der Umsatz-
anteil der Produktbereiche
Wérmepumpen und Erdson-
denbohrungen hat sich in
den Jahren seit Einfiihrung
in 2007 sehr stark entwik-
kelt.

Der deutsche Haustechnik-
und Systemspezialist Tece
wird den Markt Schweiz
kiinftig mit einer eigen-
standigen Tochtergesell-
schaft bearbeiten. Die Te-
ceSchweiz AG ist seit 1.
Juni 2010 operativ und be-
treut von Neuhausen am
Rheinfall aus den Sanitar-
und Stahlhandel sowie Ar-
chitekten, Installateure und
Sanitdrplaner. Mit Jiirgen
Fluck wurde ein vertriebs-
orientierter Geschaftsfiihrer
fiir das junge Unternehmen
gewonnen, der neben einer
erfolgreichen Vertriebsar-
beit im Schweizer Markt
eine breite und internatio-
nale Produktmanagement-
Erfahrung in den Bereichen
Vorwandsysteme, Spiiltech-
nik und Rohrleitungssyste-
me vorweisen kann.
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