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HANDEL &
INDUSTRIE

REGENWASSERNUTZUNG -
AUCH EIN THEMA FUR DEN
DREISTUFIGEN VERTRIEBSWEG

Seit mehreren Jahren beglei-
tet das Unternehmen
Dehoust den SHK-Markt spe-
ziell in der Heizungstechnik
mit Heizol-Lagerbehiltern
sowie Behaltern fiir die ver-
schiedensten Einsatzzwecke.
Ein Einsatzgebiet fir die
Lagerbehilter ist die Regen-
wassernutzung. So resultiert
die Zusammenarbeit mit der
GEP Umwelttechnik GmbH
bereits aus dem Jahre 2000.
Damals hat Dehoust zusam-
men mit GEP einen unterirdi-
schen Regenwasserbehilter
entwickelt und 2001 im
Markt eingefiihrt. Dass dieses
Thema auch von der profes-
sionellen Fachschiene erfolg-
reich vermarktet werden soll-

te, darauf weist Dehoust-
Geschattsfithrer Wolfgang
Dehoust hin.

DEHOUST /GEP

Die Geschiifts- und Verkaufslei-
tung von Dchoust hat schon
immer der Regenwassernutzung
einen hohen Stellenwert einge-
riumt, man sieht diesen Bereich
als wichtigen Bestandteil im
dreistufigen Vertriebsweg im
SHK-Markt an, wie Dehoust
gegeniiber der RAS erliuterte.
»Als Behilterbauer fiithlt man
sich natiirlich angesprochen,
wenn es um Lagerbehilter fiir
diesen Emsatzzweck geht. Unse-
re PE-Behiilter und kunststoftbe-
schichtete Stahltanks werden
schon sehr lange hierfiir einge-
setzt. Eine Abrundung des Pro-
gramms in Richtung Komplett-
systeme fiir die Regenwassernut-
zung mit Schwerpunkt Technik
war angesagt. Als sich dann 2002
die Venture Kapitalgesellschaft
3i von der Beteiligung bei GEP
trennen wollte, haben wir uns
entschlossen, uns in dieser Fir-
ma zu engagieren, auch um den
Markennamen GEP zu retten.
Leider hat sich herausgestellt,
dass die Konstellation mit 5 Alt-
gesellschaftern und Geschifts-
fithrern nicht tragfdhig und
lebensfihig war. Seit 2004 stellt
Dehoust deshalb die Mehrheit
bei der GEP Umwelttechnik
GmbH und seit 2006 bin ich
alleiniger Geschiftsfiihrer bei
fiihrt

dieser Gesellschaft®,

Dehoust aus.

FESTER UNTERNEHMENS
BESTANDTEIL

GEP und Dehoust sind Hand-
werkermarke und unterstreichen
damit die Ausrichtung im Ver-

-

kauf aus dem 3-stufigen Ver-

GEP-Verkaufsleiter Hartmut Wendt
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Mit dem Beitritt der Handwerkermarke
unterstreichen GEP und Dehoust die
Ausrichtung im Verkauf innerhalb des
dreistufigen Vertriebswegs

tricbsweg. SHK-Zert und die
damit verbundene Haftungstiber-
nahmevereinbarung bringen dem
Installateur ein mehr an Sicher-
heit. Die Gesellschaften sind zer-
tifiziert nach DIN EN ISO 9001
und Intelligentes Wassermana-
gement (Regenwassernutzung
und Grauwassernutzung) ist ein
fester Bestandteil im Portfolio
von Dehoust und GEP. ,,Im SHK-
Markt ist diese Sparte sicherlich
wichtig und ausbaufihig. Die
Beriihrungspunkte zum Behil-
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GEP Industriesysteme verbin-
den Regenwassernutzung mit
der Loschwassertechnik

PE-Filtertank

terbau sind, wie erwihnt, deut-
lich sichtbar. Es zeigt sich heu-
te, dass gemeinsame Entwick-
lungen von Technik und Behiil-
terbau sehr Erfolg versprechend
sind. Dehoust und GEP bieten
heute mit einer fast einheitlichen
Verkaufsmannschaft unter der
Leitung von unserem Verkaufs-
leiter Hartmut Wendt, dem Grof3-
handel. Installateur und Planer
im SHK-Markt ein breites Spek-
trum von Produkten. Von der
Heizollagerung tiber die Regen-
wasserspeicherung bis zur auf-
windigen Technik fiir Regenwas-
sernutzung und Grauwasserre-
cycling. Diese Zukunftsproduk-
te sind fiir Dehoust sehr wichtig,
wenngleich wir auch der Heizol-
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lagerung weiterhin gute Markt-
chancen einrdumen®, so Dehoust.

L INTELLIGENTES
WASSERMANAGEMENT”

~Unsere Mitarbeiter im Verkauf
und unsere Projektteams in der
Technik sprechen tiglich mit Pla-
nern, groflen TGA-Betrieben und
natiirlich Installateuren und Hei-
zungsbauern tiber die verschie-
densten Probleme. Wir bearbei-
ten schr oft bei GEP und Dehoust
die gleichen Projekte. Wenn wir
dies zusammenfiihren, die Syner-
gien ausnutzen und konsequent
unseren Weg zum Fachbetrieb
fortfiihren, haben wir grofle
Chancen in der Behiltertechnik.
der Regenwassertechnik und
dem Grauwasserrecycling. GEP
ist eine eingefiihrte Marke beim
Regenwasser und ein Fachbegriff
fiir Intelligentes Wassermanage-
ment. Die Dreistufigkeit ist flir
uns bedeutsam, denn wir sind
darauf angewiesen, dass unsere
Produkte von Fachleuten einge-
baut werden. Wir unterstiitzen
unsere Partner im 3-stufigen Ver-
triebsweg durch entsprechende
Marketingmalnahmen und durch
ausgereifte Technik. Sei es unser
Regenmanager fiir den privaten
Wohnungsbau oder seien es
Grofanlagen bis zu 130 m? pro
Stunde Fordervolumen. Unsere
Tochtergesellschaft GEP Indus-
triesysteme verbindet Regenwas-
sernutzung mit der Loschwasser-
technik. Auch dies ist ein wich-
tiger Bestandteil in der moder-
nen Haustechnik®™ so Dehoust.

WASSER 2X NUTZEN

Unter dem Motto ,Wasser 2x
nutzen* bzw. ,.fiir den Abfluss
viel zu schade™, haben wir unse-
re Grauwasserrecyclinganlage
WME-4 im Markt eingefiihrt.”
Dehoust weiter: ,,Oder sollten
wir hier besser sagen Duschwas-
serrecyclinganlage - Duschwas-
serrecyclinganlage ist, wie ich
meine, positiver belegt als Grau-
wasser, denn mit dem Begriff
Grauwasser konnen doch viele
Kunden und Endverbraucher
noch nichts anfangen.”

Bei der WME-4 handelt es sich
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um ein steckerfertiges Produkt,
das problemlos angeschlossen
werden kann und vom GroBhan-
del lagermiBig gefiihrt wird. Gro-
BBere Anlagen planen wir zusam-
men mit dem Planer und Installa-

teur und nehmen auf Wunsch die
Inbetriebnahme und Abstimmung
vor. Zusammen mit dem Grol-
handel haben wir ein Marktein-
fiihrungs- bzw. Einsteigerpaket
fiir die Grauwasseranlagen WME-
4 geschniirt. Der Installateur erhalt
von uns eine kostenlose Inbetrieb-
nahme bzw. wir assistieren ihm
bei der ersten Wartung der Anla-
ge. Wir sind sicher, dass wir hier-
mit entsprechend Markt machen
und unseren Beitrag zum nach-
haltigen Wassermanagement und

zum nachhaltigen Umgang mit
unseren Ressourcen leisten kon-
beschreibt  Wolfgang
Dehoust engagiert die Perspekti-
ven der GEP Umwelttechnik.
,.Die gemeinsame Marktbearbei-
tung wird sicherlich dazu fiihren,

nen™,

Erdtanks fir die Regenwassernutzung
bei groBeren Projekten

Auf dem Gebiet der Grouwassernut-
zung bietet GEP ein komplett stecker-
fertiges System (Fotos: GEP/Dehoust)

dass wir die Sparte Regen- und
Grauwassernutzung unter dem
Dach von Dehoust vertreiben,
allerdings die Marke GEP fiir die-
se Produktgruppe erhalten. Als
mittelstindisches Unternehmen
ist es flir uns wichtig, dass wir
weiterhin flexibel auf den Markt
reagieren, Anregungen unserer
Marktpartner kurzfristig umset-
zen, aber auch die Prozesskos-
ten im Griff behalten. So werden
wir auch fiir das Thema Edifact
und andere Leistungen im drei-
stufigen Vertrichsweg als ein
Partner mit einem groBen Pro-
Wir
sicher, dass wir die Marken
Dehoust und GEP im SHK-
Markt weiter festigen kénnen.

gramm auftreten. sind
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